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ABSTRAK  

AKUNTANSI PERHITUNGAN HARGA POKOK PENJUALAN UNTUK 

MENENTUKAN HARGA JUAL FOTOKOPI DAN ALAT TULIS PADA USAHA 

PERCETAKAN CV. MITRA SEJAJAR 

OLEH: 

ZUL ADRIANSYAH 

02170415086 

Penelitian ini bertujuan untuk menghitung dan menganalisis harga pokok penjualan jasa 

fotokopi dan alat tulis sebagai dasar dalam penetapan harga jual di CV. Mitra Sejajar. 

Penetapan harga jual yang tepat sangat penting bagi keberlangsungan usaha, terutama dalam 

menghadapi persaingan bisnis dan menjaga keuntungan. Metode penelitian yang digunakan 

adalah deskriptif kualitatif dengan teknik pengumpulan data melalui wawancara dan 

dokumentasi. Hasil penelitian menunjukkan bahwa CV. Mitra Sejajar telah menerapkan 

perhitungan harga pokok penjualan secara baik, dengan mempertimbangkan biaya variabel 

seperti bahan baku dan listrik, serta biaya tetap seperti investasi mesin. Untuk produk alat tulis, 

perusahaan menggunakan metode markup sebesar 30% sebagai dasar penetapan harga jual. 

Penelitian ini menyimpulkan bahwa metode yang digunakan efektif dalam mendukung 

pengambilan keputusan manajerial dan pengendalian biaya, serta dapat dijadikan acuan 

dalam penentuan harga jual jasa dan barang yang berkelanjutan. 

Kata Kunci: Harga Pokok Penjualan, Harga Jual, Akuntansi Biaya, Markup, CV. Mitra 

Sejajar 

  



 

ABSTRACT 

COST ACCOUNTING FOR DETERMINING THE SELLING PRICE OF PHOTOCOPY 

AND STATIONERY PRODUCTS AT THE PRINTING ENTERPRISE CV. MITRA 

SEJAJAR 

OLEH: 

ZUL ADRIANSYAH 

02170415086 

This study aims to calculate and analyze the cost of goods sold (COGS) for photocopy and 

stationery services as the basis for determining selling prices at CV. Mitra Sejajar. Proper 

pricing is essential for business sustainability, especially in facing market competition and 

securing profits. This research uses a qualitative descriptive method with data collection 

techniques including interviews and documentation. The results show that CV. Mitra Sejajar 

has properly applied cost accounting methods by considering variable costs such as raw 

materials and electricity, as well as fixed costs like machine investments. For stationery 

products, the company uses a 30% markup method as a basis for price setting. This study 

concludes that the method used is effective in supporting managerial decision-making and cost 

control, and can serve as a reference in determining sustainable pricing for both services and 

goods. 

Keywords: Cost of Goods Sold, Selling Price, Cost Accounting, Markup, CV. Mitra Sejajar 
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BAB I 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang 

 

Percetakan dan Fotokopi CV. Mitra Sejajar merupakan bisnis perseorangan 

yang menyediakan berbagai kebutuhan alat tulis dan kantor. Usaha ini juga 

menawarkan layanan fotokopi, rental, dan percetakan, yang turut berkontribusi 

dalam persaingan bisnis. Sebagai bagian integral dari pelaksanaan perekonomian, 

penetapan harga menjadi aspek penting dalam menjalankan suatu usaha. Oleh 

karena itu, penentuan harga menjadi keputusan yang tidak dapat dihindari dalam 

mengelola bisnis 

Harga jual merujuk pada jumlah uang yang akan dibebankan kepada 

konsumen, dihitung dari biaya produksi ditambah dengan biaya non produksi dan 

keuntungan yang diinginkan (Mulyadi, 2016). Bagi sektor usaha yang sudah 

berpengalaman, penetapan harga jual mungkin tidak menjadi tantangan berarti. 

Namun, bagi mereka yang baru terjun dalam dunia usaha, penentuan harga jual 

dapat menjadi suatu hal yang rumit. Keputusan ini memiliki dampak signifikan 

terhadap keputusan pembelian konsumen. Apabila harga jual terlalu tinggi, 

konsumen mungkin enggan untuk membeli barang yang ditawarkan. Sebaliknya, 

jika harga terlalu rendah, pemilik usaha dapat mengalami kesulitan dalam mencapai 

keuntungan yang diinginkan. Oleh karena itu, penentuan harga jual menjadi faktor 

krusial bagi pemilik usaha 

Sama seperti kebanyakan usaha, Usaha Mikro, Kecil, dan Menengah 

(UMKM) bertujuan untuk meraih keuntungan. Oleh karena itu, penentuan harga 

jual menjadi faktor kunci yang memengaruhi kelangsungan usaha. Penetapan harga 

jual merupakan elemen penting dalam strategi pemasaran produk, di mana 

perusahaan perlu mempertimbangkan berbagai aspek, terutama kalkulasi biaya. 

Pada sektor usaha yang berfokus pada produksi, biaya produksi atau harga pokok 

penjualan memiliki peran signifikan dalam menentukan harga jual. Oleh karena itu,
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penetapan harga pokok penjualan harus dilakukan dengan tepat dan akurat agar 

mencerminkan biaya penjualan yang sebenarnya. 

Penetapan harga jual suatu produk atau jasa menjadi faktor krusial dalam 

mencapai keuntungan yang diinginkan oleh suatu entitas, bahkan menjadi penentu 

apakah bisnis tersebut dapat mendominasi target pasar atau tidak. Tingginya harga 

jual dapat mengakibatkan penolakan konsumen terhadap produk atau jasa yang 

ditawarkan oleh entitas bisnis. Untuk mengelola harga jual dengan efektif, 

diperlukan pengendalian yang lebih cermat terhadap biaya-biaya dan investasi yang 

terjadi dalam entitas bisnis tersebut 

Bisnis jasa fotokopi merupakan jenis usaha yang cukup berkembang di Kota 

Pekanbaru. Meskipun sederhana, usaha ini memiliki perputaran bisnis yang cepat 

dan memerlukan investasi yang signifikan dalam operasionalnya. Karena 

karakteristik bisnis ini, manajemen yang tepat sangat penting untuk menjalankan 

bisnis dengan sukses. Terutama karena penanganan manajerial pada umumnya 

masih bersifat tradisional, terutama dalam hal menetapkan harga jual jasa yang 

masih bergantung pada kondisi pasar. Usaha fotokopi merupakan entitas bisnis 

yang seringkali mengadopsi pendekatan manajerial umum, terutama dalam 

menentukan harga jual jasa. 

Namun, pada praktiknya dan berdasarkan penelitian sementara, Fotokopi 

dan Percetakan CV. Mitra Sejajar menghadapi tantangan dalam menetapkan harga 

jual. Oleh karena itu, berdasarkan konteks ini, penulis melakukan studi terkait 

dengan metodologi perhitungan harga pokok penjualan untuk jasa dan alat tulis di 

industri percetakan dilakukan pada Fotokopi CV. Mitra Sejajar. 

1.2 Rumusan Masalah 

Berdasarkan latar belakang ini, maka bagaimana perhitungan harga pokok 

penjualan jasa dan alat tulis pada usaha percetakan CV. Mitra Sejajar? 

1.3 Tujuan Penelitian 

Adapun tujuan penelitian dari ini adalah untuk mengetahui harga pokok 
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penjualan jasa fotokopi dan penetapan harga jual alat tulis kantor (ATK). 

1.4 Manfaat Penelitian 

Adapun manfaat dari penelitian ini adalah : 

1. Bagi penulis dapat menerapkan ilmu yang telah didapat dibangku kuliah, 

dan dapat mengembangkan cakrawala berfikir dalam hubungannya dengan 

kalangan industri secara langsung maupun konsumen. 

2. Bagi akademis hasil penelitian ini diharapkan dapat memberi tambahan 

pengetahuan bagi kemajuan akademisi dan dapat dijadikan acuan atau 

referensi bagi peneliti selanjutnya. 

3. Bagi peneliti selanjutnya, sebagai bahan informasi bagi yang ingin 

membahas masalah ini di masa yang akan datang, dan untuk menambah 

referensi dalam bidang akuntansi. 

4. Bagi Toko Fotokopi CV. Mitra Sejajar dapat digunakan sebagai bahan 

pertimbangan pengambilan keputusan dan sebagai masukan untuk 

perhitungan harga jual jasa fotokopi dimasa yang akan datang. 

1.5 Metode Penelitian 

1) Lokasi 

Penelitian ini dilakukan di Percetakan dan Fotokopi CV. Mitra Sejajar, 

Kota Pekanbaru, Provinsi Riau 

2) Jenis dan Sumber Data 

Adapun data yang penulis dapatkan dalam penelitian ini berupa: 

1. Data Primer 

Data primer merupakan data yang diperoleh secara langsung di 

lapangan oleh orang yang melakukan penelitian atau yang 

bersangkutan yang memerlukannya. Data primer juga disebut 

sebagai data asli. Data tersebut berupa wawancara tentang 

Akuntansi Perhitungan Harga Pokok Penjualan untuk 

Menentukan 
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Harga Jual Fotokopi dan Alat Tulis pada Usaha Percetakan Cv. 

Mitra Sejajar di Kota Pekanbaru. 

2. Data Sekunder 

Data sekunder merupakan data yang diperoleh atau yang 

dikumpulkan oleh orang yang melakukan penelitian dan 

sumbersumber yang ada. Data sekunder dalam penelitian ini 

adalah berbagai laporan penelitian, wawancara, dokumentasi, 

penelitian pustaka, teknik analisis, jurnal dan buku-buku yang 

berkaitan dengan Perhitungan Harga Pokok Penjualan untuk 

Menentukan Harga Jual Fotokopi dan Alat Tulis pada Usaha 

Percetakan Cv. Mitra Sejajar di Kota Pekanbaru. 

1.6 Metode Pengumpulan Data 

1. Wawancara 

Dalam metode ini penulis melakukan penelitian dengan melakukan 

wawancara secara langsung kepada pemilik CV. Mitra Sejajar yang terlibat 

dalam penulisan tersebut. 

2. Dokumentasi 

Dengan mengutip secara langsung data yang dimiliki CV. Mitra Sejajar 

sesuai masalah yang diteliti. 

1.7 Teknis Analisis Data 

Dalam menganalisa data, penulis menggunakan metode deskriptif  kualitatif. 

Metode ini digunakan untuk menggambarkan dan membandingkan objek yang 

sudah diteliti dengan menganalisa dan mengevaluasi data tersebut berdasarkan 

teori-teori yang sudah diperoleh, sehingga dapat ditarik suatu kesimpulan dan 

disajikan dalam bentuk penelitian berdasarkan tata cara ilmiah. 

1.8 Sistematika Penulisan 
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Agar dapat mempermudah dan memahami pembahasan yang dilakukan, 

penulis membagi atas beberapa bab dan masing-masing bab mempunyai sub-sub 

bab sehingga sistematika penulisan sebagai berikut: 

BAB I : PENDAHULUAN 

Pembahasan pada bab ini tentang latar belakang masalah penelitian, perumusan 

masalah penelitian, tujuan dan manfaat penulisan, metode penelitian, metode 

pengumpulan data dan sistematika penulisan. 

BAB II : GAMBARAN UMUM OBJEK PENELITIAN 

Bab ini berisikan tentang kondisi geografis, struktur organisasi uraian tugas serta 

pengambaran umum wilayah. 

BAB III : TINJAUAN TEORI DAN PRAKTEK 

Pembahasan pada bab ini berisikan tentang hasil penelitian dan pembahasan yang 

dilakukan. 

BAB IV : PENUTUP 

Pada bab ini merupakan bab penutup yang berisi kesimpulan dari hasil penelitian 

dan pembahasan serta memberikan saran yang berhubungan dengan hasil tugas 

akhir.
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BAB II 

GAMBARAN UMUM PENELITIAN 

 

2.1 Sejarah singkat CV. Mitra Sejajar 

 

CV. Mitra Sejajar merupakan sebuah perusahaan yang bergerak di bidang 

jasa percetakan, fotokopi, dan penjualan alat tulis kantor (ATK). Berdiri sejak tahun 

2000, perusahaan ini berlokasi di kawasan strategis yang mudah dijangkau oleh 

pelanggan, baik dari kalangan individu, pelajar, maupun institusi. CV. Mitra Sejajar 

berkomitmen untuk menyediakan layanan berkualitas dengan harga yang 

terjangkau. Selain jasa fotokopi, perusahaan juga menyediakan berbagai 

perlengkapan tulis dan alat kantor untuk memenuhi kebutuhan konsumennya. 

2.2 Visi dan Misi 

 

1. Visi 

Sebagai panduan dalam menjalankan operasional dan mencapai tujuan 

jangka panjang, CV. Mitra Sejajar merumuskan visi yang menjadi 

perusahaan percetakan dan penyedia alat tulis terkemuka yang memberikan 

layanan berkualitas tinggi, harga kompetitif, serta kepuasan pelanggan 

sebagai prioritas utama. 

2. Misi 

Untuk mendukung pencapaian visi perusahaan, CV. Mitra Sejajar 

menetapkan beberapa misi utama sebagai berikut: 

1. Memberikan layanan percetakan dan fotokopi yang cepat, akurat, 

dan berkualitas. 

2. Menyediakan berbagai jenis alat tulis dan perlengkapan kantor 

dengan harga yang terjangkau. 

3. Meningkatkan kepuasan pelanggan melalui inovasi dan perbaikan 

layanan secara berkelanjutan. 

4. Menjalin hubungan yang baik dengan pelanggan, mitra bisnis, dan 

komunitas lokal. 
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2.3 Tujuan 

 

Sebagai bagian dari upaya mencapai visi dan menjalankan misi, CV. Mitra 

Sejajar juga menetapkan tujuan strategis yang meliputi hal-hal berikut: 

1. Menentukan harga jual yang kompetitif berdasarkan perhitungan harga 

pokok penjualan yang akurat, untuk memastikan keinginan usaha. 

2. Meningkatkan efisiensi operasional agar dapat memberikan 

keuntungan optimal bagi perusahaan. 

3. Menuhi kebutuhan pelanggan akan layanan percetakan, fotokopi, dan 

ATK secara profesional. 

4. Mendukung pengembangan usaha kecil dan menengah melalui 

kolaborasi dan kemitraan. 

2.4 Struktur Organisasi 

 

Gambar 2. 1 Struktur Organisasi CV. Mitra Sejajar 

 



 

 

BAB IV 

PENUTUP 

4.1 Kesimpulan 

Setelah melakukan analisis dan pembahasan terkait Perhitungan Harga 

Pokok Penjualan Jasa dan Alat Tulis pada Usaha Percetakan CV. Mitra Sejajar, 

maka peneliti dapat menyimpulkan bahwa CV. Mitra Sejajar telah menetapkan 

harga pokok penjualan jasa dengan baik, kinerja keuangan perusahaan apabila 

ditinjau menggunakan analisis (Return On Investment) menunjukkan bahwa 

perusahaan dapat merealisasikan tingkat pengembalian yang diinginkan oleh 

pemegang saham dan investor. Serta Penentuan Harga Jual Alat Tulis dengan 

metode markup dapat memberikan keuntungan yang fleksibel. 

4.2 Saran 

Berdasarkan penelitian yang telah dilakukan maka dapat disampaikan 

saran-saran bagi CV. Mitra Sejajar seperti : 

1. Sebaiknya laporan pendapatan keuangan dicatat saat jam kerja telah berakhir, 

agar tidak lupa mencatatnya. 

2. Sebaiknya nota pembelian diarsipkan dengan rapi untuk menghindari 

kebingungan saat menentukan harga jual barang.
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