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ABSTRAK

Skripsiiniberjudul; “KebijakanHargaDalamMeningkatkanTamu Hotel

menurutEkonomi Islam (StudiKasus Tune Hotel

Pekanbaru)”.Dalampasarbersaingsempurna,secarateoritispenjualtidakdapatmenentukanhargaata

udisebutprice taker, dimanapenjualakanmenjualbarangnyasesuaiharga yang

berlakudipasar.Dalamkenyataannya,pasarbersaingsempunajugamemilikiderajat yang berbeda-

beda.Denganpendekatanhargainibisadibagidua,

pertamapendekatandaripihakprodusendimanahargatidakbolehlebihrendahdaribiaya rata-rata per

produkkalauperusahaaninginmemperolehkeuntungan.Keduapendekatandaripihakkonsumendima

napadapendekataninihargaakanmembawadampakekonomis.

Dampakekonomisnyaberkaitandengandayabelimasyarakatataupengunjung.

Adapun yang menjadirumusanmasalahdalampenelitianiniadalah;

BagaimanaKebijakanHargaDalamMeningkatkanTamu HotelpadaTune Hotel

Pekanbaru?.BagaimanaKebijakanHargadalamMeningkatkanTamuHotel pada Tune Hotel

PekanbarumenurutEkonomiIslam ?.

Tujuanpenelitianiniadalah;

UntukmengetahuiKebijakanHargaDalamMeningkatkanTamuHotelpadaTune Hotel

Pekanbaru.UntukmengetahuiKebijakanHargadalamMeningkatkanTamuHotel pada Tune Hotel

PekanbarumenurutEkonomi Islam.

Metodepenelitianiniadalahpenelitianlapangan (field reserch),dilakukanpada Tune Hotel

Pekanbaru.Penelitianinidilakukan di Tune Hotel Pekanbaru.Sumber data

penelitianiniberupaBahanHukum Primer,

BahanHukumSekunder.Populasidansampeldalaminiberjumlah4 orang.AlatPengumpul Data

berupaObservasi, Wawancara, Dokumentasi.Teknikanalisa Data adalahanalisa data kualitatif.

BerdasarkanhasilpenelitianmakadapatdiambilkesimpulanbahwaKebijakanharga yang

dilakukanmanajemenuntukmenetapkankebijakanhargamelaluimarket survey, market trendancost

peroomselanjutnyadilanjutkandenganrapatpimpinanuntukmenetapkanberapahargasewakamar,

mengingatpersingan di bidangusahaperhotelan di Kota

Pekanbarusemakinmeningkat.StrategiTune Hotel



Pekanbarudalammembuatkebijakanhargadapatmeningkatkantamu hotel padatahun 2013

berjumlah15,696 orang sementarapadatahun 2014 mencapai 34,864

orang.KebijakandalampenetapanhargapadaTune Hotel

Pekanbarutidakbertentangandenganprinsipekonomi Islam,

karenabolehsajaseorangmanejermembuatkebijakanhargamengingatpersainganusaha di

bidangperhotelansangatkompetitif, dalam Islam

bolehsajaseseorangmengambilkeuntungandariperdagangan yang

dilakukandenganmenjelaskankualitas yang diperjualbelikan.

Pihakmanajemenmenjelaskankepadakonsumenfasilitasdanpelayanan yang

diberikanjikakonsumenmenginapmelaluiwebb, iklan, dan pamphlet yang

disebarkankepadamasyarakat..
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KATA PENGANTAR
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Dalam penyusunan skripsi ini tak terlepas dari banyaknya bantuan dari semua pihak, dan
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3. Bapak Dr. Akbarizan, M.Ag, M.Pd, selakuDekan FakultasSyari’ah dan Hukum,
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telah mempermudah proses penyelesaian skripsi ini.

4. Bapak Kamiruddin, M.,Ag, selaku Ketua Jurusan Ekonomi Islam yang telah banyak

memberikan bantuan dalam menyelesaikan skripsi ini.

5. Ibu Zuraidah, M,.Ag, selaku pembimbing penulis yang telah banyak mengorbankan

waktu dan memberikan bantuan dalam menyelesaikan skripsi ini.

6. Bapak M. Nur Wahid, M.Ag selaku penasehat akademik yang telah banyak
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memberikan bimbingan dan arahan selama mengikuti perkuliahan di Fakultas

Syari’ah dan Hukum Universitas Islam Negeri Sultan Syarif Kasim Riau.

7. Kepada seluruh Bapak Dosen dan Ibu Dosen serta karyawan dan karyawati pada

Fakultas Syariah dan Hukum.

8. Bapak Osmon Bromono Manager Tune Hotel Pekanbaru serta seluruh staf dan karyawan

Tune Hotel yang telah banyak memberikan bantuan bagi penulis untuk mendapatkan

data-data yang dibutuhkan selama penelitian.

9. Kepada Bapak Pimpinan dan karyawan Perpustakaan al-Jami’ah UIN Suska Riau karena

telah memberikan kemudahan dalam peminjaman buku-buku.

10. Buat teman-teman yang telah banyak memberikan motivasi dan dorongan kepada
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