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BAB IV 

PENUTUP 

1.1 Kesimpulan 

    Pembahasan yang telah diuraikan pada bab sebelumnya, maka pada 

bagian akhir penyusun Tugas Akhir ini dapat ditarik kesimpulan yaitu 

Sistem distribusi PT. Coca Cola Amatil Cabang Pekanbaru sangat luas 

mencakup semua daerah Riau. PT. Coca Cola Amatil Cabang Pekanbaru 

merupakan   main dealer (distributor) resmi sebuah perusahaan 

dagang  yang bergerak didalam bidang pemasaran minuman ringan tanpa 

alkohol, perusahaan ini memiliki berbagai jenis produk minuman.    

    Untuk pengiriman produk dilakukan sesuai dengan permintaan 

masing-masing konsumen atau pelanggan dengan menggunakan sarana 

transportasi darat. Untuk pengiriman produknya PT. Coca Cola Amatil 

cabang Pekanbaru memakai armada sendiri yang terdiri dari 15 armada 

dengan wilayah penjualan di seluruh Riau. Armada yang dimaksud adalah 

mobil kusus milik perusahaan PT. Coca Cola tersebut.  

    Untuk produk yang rusak,cacat, pecah dibawah 1 krat (24 botol) itu 

bisa langsung dilaporkan ke kantor terdekat (gudang) coca cola terdekat 

dengan memberitahu ke Shipper. Kalau produk yang lebih dari 1 krat itu ada 

from dari coca cola untuk pengisian barang itu rusak, dan memakai kode 

produksi dan barang tersebut diketahui terlebih dahulu oleh Supervisor, 

Admin, dan Shipper (gudang), baru SOA itu diajukan ke Medan baru ke 

Nasional, kalau itu sudah sah baru barang yang rusak tadi diganti. 
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    Organisasi di dalam PT. Coca Cola Amatil cabang Pekanbaru 

sangat teratur dan bertanggung jawab atas pekerjaannya masing-masing dan 

bisa menjalankan sistem distribusinya dengan baik. Tanggung jawab 

merupakan hal yang sangat diharapkan perusahaan karena dengan tanggung 

jawab perusahaan akan mudah menjalankan sistem nya dan bisa mencapai 

target dari keinginan perusahaan tersebut. 

    Umumnya target penjualan di PT. Coca Cola Amatil cabang 

Pekanbaru terus meningkat tiap tahun. Peningkatan tersebut itu harus 

dipertahankan oleh perusahaan supaya perusahaan mencapai angka yang 

diinginkan dan mendapatkan keuntungan yang baik. 

1.2 Saran 

    Dari kesimpulan diatas dapat dikemukakan beberapa saran untuk 

perusahaan Coca Cola khususnya PT. Coca Cola Amatil Cabang Pekanbaru. 

Dalam menetapkan target penjualan sebaiknya PT. Coca Cola Amatil 

Cabang Pekanbaru hendaknya memonitor perkembangan harga jual produk 

secara kontiniu, hal ini dimaksud untuk mencegah menurunnya minat 

masyarakat terhadap produk minuman Coca Cola karena dinilai terlalu 

mahal sehingga sulit dijangkau. 

    Mengingat perkembangan perusahaan yang semakin pesat terutama 

di bidang distribusi maka sistem distribusi yang telah dipakai harus dapat 

dipertahankan dan tentunya juga dapat meningkatkan kualitas produk serta 

layanan yang diberikan.  
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    Tanggung jawab itu sangatlah penting bagi setiap orang, begitu 

juga bagi perusahaan. Tanggung jawab seharusnya dimulai dari masing-

masing individu. Untuk mendapatkan tanggung jawab yang baik, organisasi 

juga dapat memberikan andil positif terhadap semua kegiatan perusahaan 

dalam mencapai tujuannya. Kesuksesan suatu perusahaan memerlukan 

strategi efektif yang harus dicapai untuk menuju keberhasilan.  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


