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BAB V 

PENUTUP 

 

A. Kesimpulan 

1. Kehadiran Bank Syariah Mandiri Cabang Rengat ditengah-tengah 

masyarakat berperan aktif dalam memberdayakan usaha mikro kecil dan 

menengah dengan kata lain masyarakat yang tidak berdaya, adapun peran 

Bank Syariah Mandiri Cabang Rengat dalam pemberdayaan UKM ini 

menurut Bapak Reza Jumantara selaku pimpinan Bank meliputi tiga hal: 

pertama memberikan pembiayaan kepada pedagang kecil ataupun 

masyarakat menengah ke bawah untuk memperoleh dana untuk 

memperluas usahanya ataupun membangun usaha baru bagi masyarakat 

menengah kebawah, kedua melakukan pembinaan kepada pedagang kecil 

dan masyarakat menengah kebawah agar mampu mempertanggung 

jawabkan modal yang telah diberikan kepada para pelaku usaha, ketiga 

memberikan pelayanan kepada pedagang kecil dan masyarakat menengah 

kebawah. 

2. Ada beberapa kendala yang dihadapi oleh Bank Syariah Mandiri Cabang 

Rengat diantaranya : 

a. Kurangnya pemahaman anggota tentang BSM, adanya kendala ini 

memberikan pengaruh yang signifikann terhadap pemberdayaan UKM.  

b. Kurangnya pemahaman masyarakat tentang lembaga keuangan syariah 

atau bank mandiri syariah. 

c. Keterlambatan pembayaran angsuran yang disebabkan oleh adanya 

penurunan omset nasabah yang melakukan pembiayaan. 
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d. Beberapa individu atau lembaga lain ingin menduplikasi bahkan ingin 

di dampingi dan di bimbing oleh BSM cabang Rengat dalam masalah 

koperasi berpola syariah, akan tetapi SDM yang ada sangatlah terbatas, 

perlu adanya kaderaisasi dan percetakan SDM unggulan. 

3. Pemberdayaan UKM dalam pandangan Ekonomi Islam tidak 

ditemukannya penyimpangan. Karena dalam hal ini pemberdayaan 

yang dilakukan oleh pihak Bank Syariah Mandiri Cabang Rengat 

menerapkan akad-akad yang sesuai dengan prinsif syariah yaitu prinsip 

keadilan dan tolong menolong. 

 

B. Saran 

Kepada BSM khususnya lagi BSM Cabang Rengat agar lebih 

meluaskan informasinya dan mengembangkan kegiatan-kegiatan yang bersifat 

religious maupun yang bersifat non religious kepada masyarakat agar para 

nasabah menjadi semangat dalam melakukan kegiatan yang telah diberikan 

oleh pihak bank dan tentunya agar nasabah menjadi loyal dan bisa membantu 

menciptakan perilaku bermuamalah anggota serta membantu meningkatkan 

pertumbuhan ekonomi dan meningkatkan pendapatan anggotanya. 

 


