BAB V

KESIMPULAN DAN SARAN

A. Kesimpulan

1. Berdasarkan hasil Uji Beda (Uji T) Analisis Compare Paired Sampel dapat
dilihat bahwa t hitung 9,307 >t tabel yaitu > 2.023. Berarti Ho ditolak dan
Ha diterima yaitu ada pengaruh sebelum menjadi anggota MLM terhadap
setelah menjadi anggota. Dilihat dari tingkat signifikansi hitung 0.000 <
0.05 berarti uji antara variabel telah signifikan. Dari perhitungan ini dapat
disimpulkan bahwa Terdapat kontribusi yang signifikan terhadap
pendapatan sebelum dan sesudah menjadi anggota MLM.

2. Kontribusi Multi Level Marketing PT. Al Jannah Global Marketing
Pekanbaru Terhadap Peningkatan Pendapatan Anggota Ditinjau Dari
Ekonomi Islam adalah dibenarkan karena usaha yang dilakukan adalah
jenis — jenis produk yang bermanfaat dan baik untuk kesehatan.
Pendapatan anggota didapatkan berdasarkan usaha dan keterampilan
dalam memasarkan produk ini. Dari segi produk terbuat dari bahan —
bahan alami dan memiliki standar baku, harga dari setiap produk
terjangkau bagi konsumen, tempat penjualan memudahkan konsumen
untuk mendapatkan produk, dan promosi yang dilakukan secara optimal
yaitu dengan cara melakukan penyebaran brosur, dari mulut kemulut serta
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B. Saran

1. Perusahaan perlu mempertahankan strategi pemasaran yang telah baik dan
terus ditingkatkan, serta pembinaan kepada anggota supaya mampu
memahami dan mengenal produk, mampu membentuk jaringan bisnis
yang kuat.

2. Demi meningkatkan pendapatan anggota ,maka perusahaan harus selalu
memperhatikan beberapa hal yaitu, mampu menjaga persediaan produk
agar anggota tidak susah mendapatkan produk dan memasarkan kembali
kepada konsumen.

3. Diharapkan kepada masyarakat agar tidak lagi menyama ratakan
pandangan bahwa sistem Multi Level Marketing yang ada di Indonesia
buruk.

4. Diharapkan pemerintah memberikan kemudahan kepada pihak perusahaan
yang bergerak dibidang peningkatan pereknomian masyarakat. Serta
tetap menjaga dan mengawasi agar masyarakat yang ikut dalam Multi

Level Marketing tidak dirugikan.



