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GAMBARAN UMUM USAHA PLAKAT

A. Profil Usaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat
Di era modern seperti ini teknologi benar-benar berkembang pesat,
banyak peluang-peluang usaha yang dapat dimanfaatkan oleh para calon
pengusaha. Salah satunya adalah usaha plakat. Melihat plakat merupakan
benda yang sering dipakai untuk berbagai jenis keperluan. Mulai dari
membuat kenang-kenangan, penghargaan, acara wisuda, ucapan terima kasih,
dan masih banyak lagi. Sehingga usaha plakat dapat menghasilkan uang yang
cukup lumayan banyak. Adapun alasan membuka usaha plakat di jalan
Pangeran Hidayat adalah:
1. Pasar luas
Plakat bisa dipasarkan pada siapa saja seperti panitia wokshop, para
pegawai magang yang ingin memberikan cindera mata, kepanitiaan
kampus dan lainnya. Pasar yang luas ini tentu saja dapat menghasilkan
keuntungan yang besar. Keuntungan akan semakin meningkat jika
memasuki musim baru seperti adanya mahasiswa baru, acara-acara
nasional dan musim penyelenggaran olimpiade. Semua ini
menggambarkan bahwa plakat memiliki pasar luas.
2. Lokasi yang strategis
Pemilihan lokasi di jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru adalah
keputusan yang sangat baik. Hal ini dikarenakan lokasi yang sangat

strategis yaitu sebuah jalan yang berada di Pekanbaru Kota. Dimana
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sebuah perusahaan besar, universitas, sekolah, dan instansi lainnya berada
dalam lingkungan ini, yang mana memudahkan mereka untuk mengetahui
lokasi usaha kita dikarenakan lokasi yang tidak berada di pelosok. Terlebih
lagi usaha ini memang sudah banyak dikenal karena jalan Pangeran
Hidayat merupakan sentral dari penjualan plakat.
3. Bahan baku

Bahan baku dari plakat terbilang mudah untuk didapatkan. Dan ini
merupakan salah satu keuntungan dari usaha plakat karena bahan bakunya
mudah didapat. Adapun bahan baku yang bisa dijadikan plakat adalah
kaca, fiber, marmer, kayu, ressin dan besi. Semua jenis bahan ini
kebanyakan mudah didapatkan baik dalam kondisi baru maupun bekas.

Di samping itu untuk menambah keuntungan para pengusaha di jalan
Pangeran Hidayat Pekanbaru juga menawarkan produk yang sangat beragam.
Tidak hanya menawarkan plakat namun juga produk yang lain yang
kebanyakan masih berhubungan dengan pembuatan plakat seperti pembuatan
piala, piagam, sertifikat, stempel, id card, name tag, spanduk, banner dan
sebagainya. Dan ketika para pengusaha ini dalam usahanya bisa dikatakan
sudah besar, biasanya mereka membuka workshop plakat dan tepatkan lulusan
terbaik mereka yang mereka bina untuk membuka cabang dan menjalin

kerjasama.?

22 Bambang Suseno, (Pengusaha Plakat di jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru),
Wawancara, tanggal 23 September 2018
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B. Sejarah Usaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat

Usaha plakat merupakan usaha yang bergerak dibidang jasa yang dapat
memproduksi berbagai macam produk jasa seperti plakat, piala, piagam,
seritifikat, baliho, stempel, banner, spanduk, id card, name tag, merk, fiber
glass dan sebagainya. Seiring dengan perkembangan zaman dan teknologi
usaha plakat ini semakin berkembang, di mana dulunya usaha ini dilakukan
oleh pengusaha dengan cara serba manual seperti dalam merancang plakat.
Akan tetapi sekarang dalam kegiatannya usaha plakat sudah menggunakan alat
elektronik seperti komputer untuk mendesain model produk yang diinginkan
dan banyak lagi alat bantu modern yang digunakan dalam mempermudah
dalam memproduksi plakat.

Usaha plakat di Jalan Pangeran Hidayat merupakan sebuah usaha yang
diminati oleh banyak lembaga dan masyarakat setempat. Kalau kita amati
sepanjang jalan itu dipenuhi oleh usaha plakat. Usaha ini berawal pada tahun
1982 yang dipelopori oleh H. Ibrahim dan keluarga. Sebelum memulai usaha
ini beliau adalah seorang pengangguran yang kemudian beliau mendapat
bantuan pendidikan plakat di Jakarta yang dibiayai oleh Disperindag Provinsi
Riau. Setelah menjalani pendidikan di Jakarta, beliau menerapkan ilmu yang
telah diperoleh selama pendidikan dengan membuka usaha plakat yang
bertempat di Jalan Pangeran Hidayat Kota Pekanbaru.

Usaha plakat yang dijalaninya diberi nama “Ferry Reklame” diambil
dari anak ke-2 beliau yang bernama Ferry. Pada saat itu beliau

memperkerjakan 4 orang pekerja dan dibantu oleh istrinya Hj. Sariani. Dalam
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usahanya ini, beliau menghasilkan sejumlah plakat yang biasanya dibutuhkan
oleh masyarakat, perusahaan dan perkantoran. Hasil karyanya banyak diminati
oleh perusahaan-perusahaan yang besar seperti Chevron, Indah Kiat, dan lain
sebagainya.?

Setelah beberapa tahun berjalan sekitar tahun 1999 usaha ini sudah bisa
dikatakan sukses dan berkembang, dimana pekerja yang awalnya bekerja
dengan H. lbrahim membuka usaha sendiri seperti yang telah dilakoni oleh
Adrial yang membuka usaha plakat sendiri (Metro Reklame) tahun 1999,
begitu juga dengan Anto pernah bekerja dengan H. lbrahim kemudian
membuka usaha sendiri (Borneo Reklame) tahun 1999, Asyono merupakan
menantunya juga membuka usaha ini (lon Reklame) tahun 2000 dan masih
banyak yang lainnya, sehingga pada saat ini usaha plakat berkembang pesat
dan saling bersaing untuk mendapatkan pelanggan.?

Pada saat ini anak H. Ibrahim juga telah membuka usaha plakat di
tempat lain. Saat ini anak-anak beliau juga sudah membuka usaha yang sama
seperti Ferry telah membuka usaha di Perawang Kabupaten Siak, Aldo juga
membuka usaha plakat dengan nama “Alif Reklame”, sedangkan Ferry
Reklame yang saya rintis dulu dikelola anak saya yang ke-7 yang bernama

Said.25

% |bu Yani, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru),
Wawancara,tanggal 8 Mei 2017.

 lbnu, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru), Wawancara, tanggal 8
Mei 2017.

% H. Ibrahim, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru), Wawancara,
tanggal 8 Mei 2017.
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Banyaknya pengusaha baru yang buka usaha plakat ini diduga mulai
sejak tahun 2000an karena sebelum itu usaha plakat ini tidak sebanyak
sekarang, apalagi sekarang usaha ini ditunjang oleh alat elektronik seperti

komputer yang mana dapat mempermudah kegiatan dalam usaha ini.?

C. Pemasaran Usaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat

Meningkatnya pengguna internet setiap harinya, ternyata tidak
diabaikan oleh para pengusaha tidak terkecuali pengusaha plakat. Saat ini
dijalan Pangeran Hidayat para pengusaha yang dengan sengaja membuat
website, blog, atau membuat akun facebook maupun instagram untuk
memasarkan produk mereka. Kemajuan tersebut dirasa sangat bermanfaat
untuk dijadikan sebagai salah satu strategi pemasaran usaha khususnya usaha
plakat. Pemasaran usaha merupakan salah satu hal yang sangat penting dalam
menjalankan sebuah usaha. Baik peluang usaha baru maupun usaha yang telah
lama dirintis, baik usaha kecil maupun usaha yang telah berkembang sekalipun.
Dengan terbatasnya anggaran biaya yang minim sulit untuk menghasilkan
pemasaran usaha yang tepat. Pemasaran usaha melalui internet merupakan
salah satu cara untuk memperluas jangkauan pasar.?’

Adapun manfaat dari pemasaran usaha yang dirasakan oleh para

pengusaha plakat di jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru adalah:?®

% Budi, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru), Wawancara, tanggal
10 Mei 2017

" Renaldi, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru), Wawancara,
tanggal 23 September 2018

%8 M.Ali, (Pengusaha Plakat di Jalan Pangeran Hidayat Pekanbaru), Wawancara, tanggal
23 September 2018
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1. Pemasaran melalui internet tidak terbatas oleh waktu, tidak seperti bisnis
offline lainnya. Layanan pemasaran bisnis melalui internet bisa diakses
konsumen selama 24 jam nonstop. Karena internet memiliki sistem otomatis
yang dapat memberikan respon dengan cepat bila ada pesanan maupun
permintaan dari para konsumen. Sehingga permintaan produk dari
konsumen, dapat anda layani kapan saja selama ada jaringan internet.

2. Pemasaran melalui internet juga menjangkau pasar lebih luas. Melalui
pemasaran usaha menggunakan internet, kita dapat menginfomasikan
produk hingga ke seluruh daerah di Indonesia.

3. Dengan menggunakan internet dalam pemasaran usaha, dapat meningkatkan
image usaha kita dimata konsumen, sehingga memberikan nilai lebih bagi
usaha untuk menghadapi persaingan usaha yang ada.

4. Mengurangi biaya pemasaran, karena pemasaran melalui internet lebih
tertarget dan biayanya lebih rendah dibandingkan biaya pemasaran offline
yang lebih besar untuk membuat brosur, spanduk, neon box dan lain-lain.

5. Memudahkan pelaku usaha untuk menjalin hubungan dengan para
konsumen. Karena melalui internet dapat terjalin komunikasi yang interaktif
antara konsumen dengan pelaku bisnis, misalnya saja melalui kotak saran
atau ruang coment. Sehingga bila konsumen merasa kurang puas mereka
dapat mengungkapkannya.

Sampai saat ini, pemasaran usaha plakat melalui internet masih dipakai
dan juga sangat membantu pelaku usaha untuk meningkatkan penjualan produk

mereka. Mudahnya memasarkan produk melalui internet, serta banyaknya
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manfaat yang didapat. Menjadi solusi tepat bagi para pengusaha plakat di jalan
Pangeran Hidayat Peknabaru untuk menggunakan internet dalam melakukan

pemasaran usahanya.



