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BAB VI 

PENUTUP 

Sebagai akhir dari penulisan, dalam bab ini disampaikan beberapa 

kesimpulan dan saran yang relevan bagi peneliti yang akan datang sesuai dengan 

hasil penelitian analisis data yang telah dilakukan. 

6.1 Kesimpulan 

Berdasarkan analisis yang telah dilakukan, maka dapat disimpulkan sebagai 

berikut: 

1. Hasil uji hipotesis dengan menggunakan Uji Secara Parsial (Uji t), 

Pengujian pertama dalam penelitian ini adalah untuk menguji (Harga X1), 

Hasil penelitian diketahui thitung (5,951) > ttabel (3,280) dan sig (0,000) < 

(0,05) artinya variabel harga berpengaruh secara signifikan terhadap 

keputusan pembelian yang meggunakan  mobil Toyota Yaris di kota 

Pekanbaru. 

2. Pengujian kedua dalam penelitian ini adalah untuk menguji (Personal 

Selling X3), Hasil penelitian menunjukkan nilai thitung (4,170) > ttabel 

(3,280) dan sig (0,00) < (0,05) artinya variabel personal selling 

berpengaruh secara signifikan terhadap keputusan pembelian yang 

meggunakan  keputusan pembelian yang meggunakan  mobil Toyota Yaris 

di kota Pekanbaru. 

3. Hasil penelitian dengan menggunakan uji hipotesis secara simultan Uji F 

didapat nilai Fhitung sebesar 55,690> Ftabel sebesar 2,733 dengan signifikansi 
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probabilitas 0,000 < 0,05  maka hipotesis diterima. Dengan demikian 

dapat disimpulkan bahwa variabel indenpenden (Harga dan Personal 

Selling) secara bersama-sama berrpengaruh positif dan signifikan terhadap 

variabel dependent (Keputusan Pembelian) yang meggunakan  mobil 

Toyota Yaris di kota Pekanabaru. 

4. Untuk hasil uji koefisien determinasi (R
2
) menunjukkan bahwa harga dan 

personal selling memberikan kontribusi keputusan pembelian mobil toyota 

yaris 57,9%. Sedangkan sisanya yaitu sebesar 42,1% dipengaruhi oleh 

variabel lain yang tidak diteliti. 

6.2 Saran 

Berdasarkan hasil penelitian maka di ajukan beberapa saran antara lain: 

1. Perusahaan harus mengembangkan lebih baik lagi pada sektor harga dan 

personal selling untuk membuat konsumen semakin yakin memilih 

produk toyota yaris sehingga konsumen semakin meningkat dalam 

mengambil keputusan pembelian mobil toyota yaris di kota Pekanbaru. 

2. Hasil penelitian menunjukkan harga dan personal selling berpengaruh 

positif terhadap keputusan pembelian. Dalam hal ini perusahaan harus 

mempertahankan tingkat harga yang sudah tertanam pada konsumen 

tentang toyota dengan peningkatan kualitas dari wiraniaga agar dapat 

bersaing dengan produk sejenis lainnya. 


